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Як makerspaces будують довгострокову підтримку

Спочатку партнерства, 

потім фандрейзинг
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Хто ми

додати три фото і короткі представлення
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План зустрічі

1. Що змінилося у фінансуванні і чому це стосується вас

2. Живі історії партнерств від практиків

3. Що з цього випливає: з чого починати 

4. Ваш наступний крок 

5. Сесія думок, питань і відповідей по темі зустрічі 
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Грантового фінансування стало менше

• -23% світової допомоги (development aid) у 2025 до 2024 -
найбільше падіння в історії (ОБСЄ)

• ЄС скоротили на 10% бюджети допомоги
• прогноз подальшого спаду на 6% на 2026
• Гранти просіли найсильніше: ~29%
• USAID більше немає, країни ЄС спрямовують на оборону

https://www.oecd.org/en/data/insights/data-explainers/2026/04/a-historic-decline-in-foreign-aid-preliminary-2025-oda-data.html
https://www.euronews.com/my-europe/2026/04/14/foreign-aid-plummets-in-europe-which-countries-are-slashing-their-funds
https://www.euronews.com/my-europe/2026/04/14/foreign-aid-plummets-in-europe-which-countries-are-slashing-their-funds
https://www.eurodad.org/oda_2025_prelim
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Український парадокс

• Україна отримує 26% світової розвиткової допомоги 
(development aid). І це не про нас.

• Підтримка йде макроканалами (Ukraine Facility €50 млрд), 
не малими грантами

• Конкуренція у сфері грантового фінансування дедалі вища

https://www.eurodad.org/oda_2025_prelim
https://hmh.news/32806/yak-ukrayinski-nuo-vyzhyvayut-pislya-zakryttya-usaid/
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Питання для історій партнерств (по 6 хв)

1. Розкажіть про одне партнерство, яке реально щось змінило для вашого простору. З чого воно почалося?

2. Хто зробив перший крок і що ви запропонували партнеру і чому їм це було цікаво?

3. Що це партнерство дало вам, окрім (або замість) грошей?

4. А чого воно ʥʝдало? Що виявилось складнішим, ніж здавалося?

5. Якби ви сьогодні відкривали простір з нуля й без бюджету, з якого партнерства почали б?



9

Острів - 6 хв

1. Розкажіть про одне партнерство, яке реально щось змінило для вашого простору. З чого воно почалося?

2. Хто зробив перший крок і що ви запропонували партнеру і чому їм це було цікаво?

3. Що це партнерство дало вам, окрім (або замість) грошей?

4. А чого воно ʥʝдало? Що виявилось складнішим, ніж здавалося?

5. Якби ви сьогодні відкривали простір з нуля й без бюджету, з якого партнерства почали б?
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Peremoha Lab - 6 хв

1. Розкажіть про одне партнерство, яке реально щось змінило для вашого простору. З чого воно почалося?

2. Хто зробив перший крок і що ви запропонували партнеру і чому їм це було цікаво?

3. Що це партнерство дало вам, окрім (або замість) грошей?

4. А чого воно ʥʝдало? Що виявилось складнішим, ніж здавалося?

5. Якби ви сьогодні відкривали простір з нуля й без бюджету, з якого партнерства почали б?

Peremoha Lab
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ПОЛЕ - 6 хв

1. Розкажіть про одне партнерство, яке реально щось змінило для вашого простору. З чого воно почалося?

2. Хто зробив перший крок і що ви запропонували партнеру і чому їм це було цікаво?

3. Що це партнерство дало вам, окрім (або замість) грошей?

4. А чого воно ʥʝдало? Що виявилось складнішим, ніж здавалося?

5. Якби ви сьогодні відкривали простір з нуля й без бюджету, з якого партнерства почали б?

Peremoha Lab
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Патерн

• Що спільного в цих історіях? 
• Спочатку стосунки, партнерство - не заявка
• Компліментарність власних ресурсів і потреб (всі сторони 

щось отримують і вкладають)
• Ресурси приходять після довіри, не замість неї
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Як формується довіра

• Не з пітчів і презентацій, а з маленьких виконаних обіцянок
• Вас можуть рекомендувати інші партнери, з якими ви вже 

мали гарний досвід співпраці
• Зробіть щось корисне до того, як просити (про підтримку, 

гроші тощо)
• Показуйте результат конкретно: не “провели захід”, а 

“допомогли відремонтувати 50 стільців у школі”
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Як шукати партнерів?

Ваше найближче коло взаємодії, хто вже про вас знає і 
довіряє

Публічна присутність має бути вибірковою і стратегічною

• Соцмережі = вітрина довіри, не гонитва за охопленням. 
Краще одна платформа, яку можете якісно вести

• Події: одна справжня розмова краще за 50 візиток
• Пастка малих команд: видимість починає підміняти роботу
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Партнерство зі спроможнішими: як рівний, не 
як молодший

• Знайдіть сильнішого там, де ви слабкі і дайте те, у чому 
сильні ви

• На вході проговоріть три речі: 
• ΝΓֻיứ
• ΓֶΝʿִ־ ứְֱ֫סʿ׆ứ
• ע׀׀ʿ׀֭עʿứְΓʒגứץִה

• Починайте з однієї маленької спільної справи, не з 
меморандуму
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Острів + Перемога
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Куди докладати зусилля з обережністю

• Два живі партнерства > вісім на папері
• Меморандум без спільної роботи - це не партнерство
• Стережіться партнерів-фрірайдерів: чужі гроші можуть 

тихо з'їсти вашу місію



Детально про це, і не тільки, на 
консультаціях
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Вправа як ваш наступний крок

1. Що ми пропонуємо потенційним партнерам? 
Одним реченням - не “що нам треба”, а що ми даємо партнеру, чого в нього самого немає (місце, спільнота, руки, 
довіра місцевої спільноти).

1. Хто вже нас знає і нам довіряє? 
Три конкретні назви чи імені - люди, бізнеси, громада, організації у вашому місті.

1. Оберіть одного 
Що маленьке й корисне ми можемо зробити для них чи разом із ними цього місяця до того, як щось просити?

1. Перша дія + коли 
Один конкретний крок цього чи наступного тижня (не “налагодити співпрацю”, а “написати Оксані з бібліотеки до 
наступної пʼятниці”, “випити кави з Дмитром”).
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Q&A
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